
Lightning Demos
Welche existierende Lösungen 
inspirieren die Ideengenerierung?

In diesem Block beginnt das Team, existierende Ideen und 
Lösungsansätze zu ermitteln. Diese werden als 
Ausgangsmaterial für neue Ideen dienen, die im weiteren 
Verlauf entwickelt werden. Eine effektive und effiziente 
Methode für diesen Schritt sind „Lightning Demos“. Dabei 
handelt es sich um dreiminütige Präsentationen von 
inspirierenden, bestehenden und relevanten Lösungen. 
Dabei kann es sich auch um bestehende Lösungen von 
anderen Unternehmen, anderen Produkten oder 
Dienstleistungen oder andere Bereiche handeln. Jedes 
Teammitglied stellt einen Lösungsansatz vor, der ihm/ihr 
besonders gefällt. Das Ziel dieses Schritts ist nicht, eine bloße 
Kopiervorlage für die eigene Lösung zu identifizieren. 
Vielmehr geht es darum, das „Baumaterial“ für den eigenen 
Lösungsansatz zu sammeln.

Dauer: 15 Minuten
Teilnehmer:innen: Gesamtes Maßnahmenteam
Materialien: Lightning Demos
Voraussetzung: Nutzer:innenversprechen entwickeln

https://miro.com/app/board/uXjVMKRhaZ0=/?moveToWidget=3458764554135132180&cot=14


Lightning Demos

So nutzt du das Template Lightning Demos:
Sammle in einer Liste Produkte oder 
Lösungen, die als Inspiration zur Lösung 
des Problems dienen könnten. Für jeden 
Listeneintrag solltest du kurz beschreiben, 
was man aus der jeweiligen existierenden 
Lösung lernen kann. (7 Minuten Zeit).
Wiederhole Schritt 1 für die Frage "Gibt es 
spannende Lösungsansätze in 
produktfernen Domänen/Kontexten?"  
(7 Minuten Zeit).
Im Anschluss sollte jedes Teammitglied ein 
oder zwei Lösungen auf der Liste 
auswählen, die er/sie besonders mag. 
Nutze dazu die Herz-​Emojis. Jede/r hat 2 
Stimmen. (2 Minuten Zeit).
Befülle die Vorlage "Ligntning Demo" für 
deine 1-2 Favoriten. Eine kleine Skizze der 
Idee mit einer prägnanten Überschrift hilft 
zudem beim späteren Erinnern. (5 Minuten 
Zeit) 
Nun präsentiert jedes Teammitglied, was 
die besondere Idee an dem/den gewählten 
Ansatz/Ansätzen ist. (3 Minuten Zeit pro 
Präsentation). Halte während der 
Präsentation wichtige, nützliche Gedanken 
auf Post-​its fest. 

1.

2.

3.

4.

5.

15 Min.

Welche inspirierenden, existierenden Lösungsansätze gibt es?

Gibt es spannende Lösungsansätze in produktfernen Domänen/Kontexten? 

Lightning Demo

Was ist der Mehrwert der Lösung?

An wen richtet sich der Lösungsansatz (Zielgruppe)?

Welche Aspekte des Lösungsansatzes können wir als Bausteine für 
unsere Lösung nutzen?

Liste existierender Beispiele

Markiere mit einem Herz, welche 
Beispiele du am Interessantesten für die 
Ideengenerierung findest (max. 2 
Stimmen pro Person).

Auswahl

Lightning Demo

Wie heißt dein Beispiel? Gib deiner Lightning Demo einen verständlichen Titel.

Ergänze eine Skizze, ein Bild oder Foto, das stellvertretend für den Kern deiner 
Lightning Demo steht.

Skizze

Relevanz

Bewerte die Lightning Demo mit einem Herz auf der Skala, um 
ihre Relevanz und gewünschte Weiterentwicklung aufzuzeigen.

Nicht weiter verfolgen Unbedingt weiterverfolgen!
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